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BilMOG, BilRUG ... BilSWOT.
Sorgte etwa das Bilanzrechtsmodernisie-
rungsgesetz seinerzeit bereits für umfangrei-
che Änderungen in Ansatz, Bilanzierung und 
Bewertung, so ist für Geschäftsjahre, die nach 
dem 31.12.2015 beginnen, das Bilanzrichtlinie-
Umsetzungsgesetz anzuwenden. In SWOT 6.0 
ist diese Vorlage für Sie bereits integriert!

Möchten Sie Ihre Zukunft weich 
orakeln oder lieber hart berechnen?
Mit SWOT haben Sie das Werkzeug, das Sie 
brauchen, um auf der Basis aktueller Zahlen 
und Prognosen Szenarien exakt durchzurech-
nen. Wie etwa würden sich GuV, Bilanz- und 
Cashfl ow entwickeln, wenn man Produktions-
standorte verlagerte, Vertriebsgebiete aus-
weitete oder ein Joint venture einginge? Im 
Handumdrehen haben Sie mit SWOT einen 
Fünfj ahres-Forecast für Deckungsbeiträge, 
Cashfl ow, Liquidität und Bilanz auf Monats- 
und Quartalsbasis. So werden Sie der sich 
wandelnden Anforderung an das Controlling 
gerecht – der Vorbereitung und Unterstüt-
zung unternehmerischer Entscheidungen!

Lernen Sie SWOT kennen: 
online, offl  ine, face to face.
Seit 20 Jahren entwickeln wir Controlling 
Intelligence-Lösungen, und über 1.000 Lizenz-
nehmer aus ganz unterschiedlichen Branchen 
vertrauen auf uns und unsere Software, um 
solide Fakten für Management-Entscheidun-
gen zu gewinnen. Wir präsentieren Ihnen 
SWOT gerne persönlich in einer Online-
Präsentation oder klassisch bei Ihnen vor Ort.

Controlling ab jetzt mit SWOT 6.0!
Ob Business 1.0 oder 4.0:

Controlling 

Intelligence 

since 1997



Die beste Sicht hat man  
bekanntlich im Cockpit.
Mit dem SWOT Dashboard haben Sie  
Ihre Kennzahlen immer genau im Blick, 
und das über alle Kostenstellen hinweg 
bis hinunter auf die Belegebene. Visua-
lieren Sie schnell und klar Abweichun-
gen, Trends und Korrelationen. Das auf 
Microsoft Reporting Services basierende 
Dashboard ist sowohl für Intranetlösun-
gen als auch für Mobilgeräte optimiert.

Sobald Sie in Echtzeit berichten, 
haben Sie endlich mal echt Zeit.
... nämlich Zeit für die wesentlichen  
Aufgaben des Controlling: Vergessen  
Sie die Zeiten, in denen Sie mühselig die 
Zahlen zusammensuchen mussten. Über 
das SWOT-Schnittstellenmanagement 
werden tagesaktuell die Daten Ihrer IT-
Systeme zusammengeführt. So wissen 
Sie immer, wo Sie stehen und können 
rechtzeitig Maßnahmen einleiten.

Sie mögen Würfel für ein  
unseriöses Instrument im  
Business halten, manchem  
hat es bei Bankgesprächen  
aber sehr geholfen. 
Mit SWOT Cube können Sie Ihre Daten 
tiefer und mehrdimensional analysieren. 

Welcher Artikel, Kunde oder welches 
Vertriebsgebiet liefert anteilig welchen 
Deckungsbeitrag?  Oder werfen Sie einen 
genauen Blick auf die Produktionskosten 
bestimmter Artikel: Ist „make“ wirklich 
günstiger als „buy“?

Schön, dass man die Bring-
schulden des Controlling jetzt 
automatisieren kann.
... zum Beispiel die Monatsberichte, denn 
wiederkehrende Aufgaben sollten auto-
matisiert werden. Das ist weniger zeit- 
und fehleranfällig. Über das automatisier-
te Reporting und Forecasting von SWOT 
werden alle Abteilungen regelmäßig und 
zeitnah über ihren IST-Status, Abweichun-

gen zum Plan und Forecast informiert. 
So sind Sie das manuell umständliche 
Versenden von Monatsberichten end-
gültig los und bieten durch aktuelle 
Informationen Raum für beschleunigte 
Analysen und Entscheidungen sowie 
stetig bessere Prognosen.

Je dynamischer die Märkte werden, desto schneller muss das Controlling sein. 

Mit SWOT wissen Sie tagesaktuell, wo Sie mit dem Umsatz stehen, welche 

Produkte aktuell welche Deckungsbeiträge liefern oder wie bei der heutigen 

Auftragslage der Cashflow im nächsten Quartal aussehen wird oder ... Richten 

Sie Ihr Controlling auf die Anforderungen der Zukunft aus: auf Informationen 

in Echtzeit, automatisiertes Reporting und Forecasting, schnelle Analysen und 

Szenarien für neue Geschäftsmodelle. 

Mit Tabellenkalkulationen werden Sie in Zukunft 
geliefert sein – mit SWOT geliefert haben!


